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Gemalto acquisisce SafeNet

Il 7 gennaio 2015 SafeNet é stata
acquisita ufficialmente da Gemalto.
Con questa acquisizione Gemalto
diventa leader globale del mercato
della monetizzazione del software,
continuando a fornire soluzioni per
protezione del software, licensing e
gestione di autorizzazioni attraverso la
linea di prodotti Sentinel. Ulteriori
informazioni sulla fusione sono
disponibili nell'annuncio ufficiale che e

stato inviato ai clienti esistenti.
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Da cliente a consulente Aggiornamenti Sentinel | NOSTRI CONTATTI:
Adrian Pearce € di recente entrato a far La versione piu recente di Sentinel
parte di Gemalto (ex SafeNet) in LDK., 7.3 viene fornita completa di tutte n ’ m
qualita di consulente nel team le nuovissime funzionalita quali il @ @ E
Professional Service, dopo essere supporto Android per Sentinel HL e SL.
stato per diversi anni un cliente di | miglioramenti continuano con il lancio
SafeNet. Leggi 'intervista ad Adrian, il di Sentinel RMS 8.6, il quale ora
quale fornisce consigli include Isolated License Managers e
sullimplementazione di una strategia Custom Persistence Device (CPD)
di monetizzazione di successo. specifici per ogni Vendor.
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Monetizzazione del software nel 2015

In un articolo su TMCnet, Shlomo Weiss, SVP per la divisione Software Monetization, riflette su come il
2014 sia stato un anno di trasformazioni per la monetizzazione del software e su come il 2015 prometta
di essere ancor piu caratterizzato dal software. Egli spiega che gli ISV stanno diventando sempre piu
consapevoli del passaggio inevitabile dal licensing centrato sull’hardware a quello incentrato sull’utente,
nonché della necessita di una migliore visibilita sia per quanto riguarda le attivita rivolte ai clienti che
quelle rivolte al back office. Weiss presenta i suoi cinque principali settori da tenere sotto controllo nel
2015, tra cui: dinamiche del mercato e modelli aziendali, esperienza utente (miglioramenti per gli ISV e
i loro clienti), ecosistemi, preparazione per I'impatto di loT e importanza della sicurezza. Prevede che, a
causa dell’accelerazione delle opportunita di monetizzazione, sia gli ISV che le aziende non saranno

piu in grado di permettersi di trascurare le soluzioni di licensing e autorizzazioni.
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Live Webcast - In che modo la gestione del licensing puo costituire
un vantaggio per la tua organizzazione?

Per i fornitori di software, la possibilita di gestire tutte le attivita relative a licensing e autorizzazioni
utilizzando un unico strumento centralizzato rappresenta un grande vantaggio. Un sistema di gestione
delle autorizzazioni pud automatizzare diverse operazioni aziendali e, se utilizzato correttamente, € in
grado di fornire alle aziende delle informazioni aziendali.

In questo webinar imparerai a sfruttare al meglio il tuo sistema di gestione di autorizzazioni, semplificare

i processi, ridurre le spese e migliorare I'esperienza utente.

Iscriviti a questo webinar il 2 aprile alle ore 10:30 CEST e scopri:

. Quali report sono utili
° Quali operazioni possono essere eseguite automaticamente con il sistema di gestione
entitlement

° Come ottenere maggiore visibilita tramite EMS
Ti aspettiamo online!

Chiedi agli esperti € una serie di webcast trimestrale che presenta le nuove tendenze nel campo del

licensing, delle autorizzazioni e della protezione.

Per accedere alla sessione precedente su ‘Qual & il miglior modello di licensing per la tua azienda?’ fai
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E ora disponibile il nuovo sistema di protezione del software,
licensing e gestione di autorizzazioni per Android in Sentinel LDK
7.3!

Sentinel LDK fornisce agli editori di software una soluzione di monetizzazione del software completa e
immediatamente disponibile che consente loro di proteggere il loro software e di semplificare i processi

operativi, migliorando al tempo stesso I'esperienza dell’'utente finale.
Sentinel LDK 7.3 svela le seguenti funzionalita:

° Supporto Android per Sentinel HL e SL — Sentinel LDK ora puo proteggere le tue applicazioni
distribuite nelle piattaforma Android. L'applicazione protetta &€ compatibile con le chiavi di licenza
Sentinel HL e/o Sentinel SL.

° Licensing di rete per tutti i tipi di chiavi (ad eccezione di Basic/Net) — Tutte le nostre chiavi
Sentinel HL nella configurazione driverless, ad eccezione delle chiavi Basic e Net, ora
supportano il licensing di rete, che in passato era supportato solo dalle nostre chiavi Net
Sentinel HL. Questa nuova funzionalita viene abilitata con una spesa aggiuntiva.

° Supporto Live Migration VM — Questa funzionalitd consente a un’applicazione protetta installata
su un VM di poter migrare liberamente tra host fisici diversi, fornendo al tempo stesso
protezione contro le duplicazioni non autorizzate della licenza. Questa funzionalita é stata
introdotta in Sentinel LDK 7.2 ed & ora completamente supportata da Sentinel EMS in questa
versione 7.3.

° Orologio virtuale (V-Clock) — Questa funzionalita consente di eseguire il licensing basato sul
tempo per tutti i modelli Sentinel HL (tranne il modello Basic). Cio consente di scegliere una
licenza che scadra a una data/ora specifica (con una precisione al secondo). Questa
funzionalita é stata introdotta in Sentinel LDK 7.2 ed & ora completamente supportata da
Sentinel EMS in questa versione 7.3.

Eare clic qui per ottenere ulteriori informazioni su Sentinel LDK o scaricare la versione piu recente ora!

Funzionalita nuove e migliorate nell’'ultima versione della soluzione
di gestione di licenze Sentinel RMS, versione 8.6.

Sentinel RMS & una soluzione robusta di implementazione e attivazione di licenze, che fornisce ai
fornitori di software e tecnologia il controllo e la visibilita sul modo in cui le proprie applicazioni vengono
distribuite e utilizzate. Incentrata sulla gestione di licenze scalabile e flessibile, RMS é ideale per

applicazioni distribuite in ambienti aziendali su media e vasta scala.
Sentinel RMS 8.6 offre le seguenti nuove funzionalita:

° Isolated License Managers specifici per Vendor — Gli Isolated License Managers specifici del
Vendor semplificano le installazioni dei clienti finali, consentendo I'esecuzione di piu istanze di
gestori di licenze in un unico ambiente, tenendo isolata dalle altre la configurazione di ciascuna
istanza.

° Custom Persistence Device (CPD) — La funzionalita Custom Persistence Device (CPD) aumenta
la flessibilita e la scalabilita di distribuzione consentendo la memorizzazione e la gestione in
qualsiasi posizione delle informazioni sulla persistenza RMS.

Eare clic qui per ottenere ulteriori informazioni su Sentinel RMS o scaricare la versione piu recente ora!
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Da cliente a consulente

Stai pensando di impostare il tuo sistema di licensing ma non sai da dove iniziare? Il nostro esperto di
licensing, Adrian Pearce, condivide la sua prospettiva esclusiva sulla creazione di una strategia di
licensing di successo. Ex responsabile di prodotto presso un’azienda di software analitico nel Regno
Unito, Adrian e stato coinvolto in tutte le fasi del processo di licensing, dallo sviluppo alla distribuzione,
fino alla gestione dei meccanismi di autorizzazione delle licenze, fino al processo aziendale end-to-end
e all'integrazione del sistema. Nel 2014 ha effettuato il passaggio da cliente a Consulente principale del
team PS di Gemalto Sentinel (ex SafeNet) e aiuta i clienti potenziali ed esistenti a implementare la

struttura di licensing e autorizzazioni piu appropriata per la propria azienda.

A prescindere da quanto un’organizzazione desideri vendere il proprio software, a un certo punto deve
affrontare le sfide dell'implementazione delle licenze e della gestione delle autorizzazioni. Secondo
Adrian, cio prima o poi dovrebbe accadere, per evitare inutili complicazione future. “Per esperienza
diretta, posso affermare con certezza che le licenze e le relative autorizzazioni vengono applicate a un
prodotto software all’'ultimo minuto, piuttosto che essere pianificate fin dall'inizio.” Avere la lungimiranza
di includere questi componenti nella propria strategia significa risolvere solo meta del problema. Adrian
consiglia ai clienti di considerare il licensing del software non solo dal punto di vista dello sviluppo, ma
anche da quello aziendale. Dal suo punto di vista privilegiato di responsabile di prodotto, ha potuto
constatare come venivano sviluppati la tecnologia e i prodotti e la direzione commerciale presa dalla
sua organizzazione. “In ultima analisi, si tratta di mettere insieme queste due discipline per creare una
soluzione.”

Per nove anni Adrian ha gestito gli aspetti relativi al licensing del portafoglio aziendale, concentrandosi
sulle chiavi hardware e le licenze basate sul software, nonché sugli aspetti interni all'organizzazione.
Uno dei suoi principali progetti & consistito nel sostituire tutti i vecchi sistemi di licensing del software e
gestione delle autorizzazioni con un meccanismo di licenze basato sul software. La decisione di
integrare SafeNet RMS nella soluzioni di licensing ha dato i suoi frutti, in quanto essa ha funzionato a
perfezione insieme alle altre implementazioni e si & rivelata sufficientemente flessibile per essere
integrata nel back office. “Non soltanto questa esperienza mi ha consentito di arrivare a ricoprire questa
posizione”, dichiara, “ma mi consente di comprendere i problemi dei clienti e di entrare in sintonia con
loro.”

Ritiene che la transizione dalle licenze hardware a quelle software sia un passo verso la direzione
giusta? “Credo che sia inevitabile. Osservando i mercati emergenti ai quali dobbiamo fornire soluzioni
di licensing, risulta sempre pit importante il fatto che le licenze seguano 'utente attraverso
un’organizzazione o i vari dispositivi che egli utilizza. Uno dei risultati fondamentali che desideravamo
raggiungere nell’lambito del nostro progetto era sostituire il dongle come meccanismo di

implementazione predefinito delle licenze.”

Allora, quale ¢ lo scenario perfetto dal punto di vista di un utente? Il licensing basato sul cloud offre una
serie di vantaggi ben definiti, anche se le problematiche rappresentate dalle reti disconnesse non
vanno trascurate. Adrian spiega che esistono diversi modi di implementare la soluzione Sentinel Cloud
per risolvere i problemi della distribuzione negli ambienti di rete isolati o disconnessi. “In qualita di
cliente facevo notare a SafeNet che esistono alcuni mercati che non saranno mai connessi. Il cloud &
una bella cosa, ma bisogna tenere presente che le organizzazioni software piu tradizionali potrebbero
avere bisogno di assistenza in sede.” Anche se Adrian aveva lavorato principalmente con i modelli di
licenze perpetue e su abbonamento, fece notare che I'adozione di un modello basato sull'utilizzo
avrebbe consentito all'azienda di esplorare modelli di prezzo diversi per il proprio software. Forse
adesso ha idee ancora diverse, ma Adrian € lieto che ormai Sentinel Cloud offra questa funzionalita.
“Per me questo rappresenta la parte piu interessante del prodotto e testimonia I'impegno di SafeNet nei
confronti dei suoi clienti.” A tal fine, consiglia alle aziende che cercano nuovi modi di vendere il loro
software, di prendere in considerazione i modelli di licensing cloud anche se attualmente essi non
offrono versioni cloud SaaS pure del loro software. “Credo che la suite di prodotti attualmente offerta da
Gemalto (ex SafeNet) — mettendomi per un anno nei panni del cliente — dia la possibilita di esplorare la

maggior parte, se non tutti, dei modelli aziendali attualmente disponibili.”

Un consiglio che Adrian desidera dare tramite questo articolo, € il seguente: “Restate flessibili, grazie
alla vostra capacita di offrire modelli di licenza diversi ai vostri clienti ed evitate di costruirvi da soli una
soluzione. All'interno della nostra organizzazione abbiamo realizzato alcune soluzioni originali e
meravigliose. Non soltanto abbiamo sostenuto il costo dello sviluppo, ma anche i costi di gestione sono
risultati difficili da stimare e pianificare. Le aziende farebbero bene a evitare di realizzare soluzioni
esclusivamente con le proprie forze, in quanto cio richiede tempo e distoglie risorse dall’attivita
principale.” Le soluzioni di gestione licensing e autorizzazioni di SafeNet vi consentono di concentrarvi
sulle vostre competenze essenziali, con la certezza che il vostro IP € protetto e i vostri ricavi sono
ottimizzati.
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gemalto

security to be free

@afeNetﬁ,

FATTORE DI SUCCESSO #
Gemalto acquisisce SafeNet

Gennaio 2015

Gentile Cliente,

Il giorno 8 Agosto 2014 Gemalto anticipava la prossima acquisizione di SafeNet, azienda leader

mondiale nel settore della sicurezza digitale (leggi la notizia qui).

Sono entusiasta di informarti che in data 7 Gennaio 2015 I'acquisizione é stata ufficialmente completata
secondo le procedure di approvazione regolate dalla legislazione, e SafeNet e ora parte di Gemalto.
Insieme, SafeNet e Gemalto sono in grado di offrire soluzioni che coprono tutte le esigenze legate al
campo della sicurezza informatica, consentendo ai propri clienti di avvantaggiarsi di soluzioni di una

azienda leader nella protezione dell'identita digitale, transazioni, dati, e applicazioni software.

Entrambe le aziende sono da pit di 3 decenni leaders innovativi nel campo della sicurezza informatica —
Gemalto come fornitore di dispositivi di sicurezza e relativi servizi associati e SafeNet come fornitore di
soluzioni per data encryption, enterprise authentication, e monetizzazione del software. Questa
combinazione di tecnologie complementari e di competenze espandera la copertura delle nostre

soluzioni ed accelerera il processo di innovazione tecnologico facilitando i nostri clienti e partners.

Con questa acquisizione, Gemalto diviene il leader globale nel mercato della monetizzazione del
software, continuando ad operare nel campo della protezione e del licensing mediante la linea di
prodotti Sentinel. Gemalto intende rafforzare la propria leadership nel settore e continuare ad evolvere i
prodotti Sentinel con I'obiettivo di fornire ulteriore valore aggiunto a te, il nostro cliente.

E’ importante sapere che | prodotti ad oggi sviluppati da SafeNet e Gemalto continueranno ad essere
supportati.

Considerato che Gemalto prima dell'acquisizione di Safenet non disponeva di una offerta specifica per i
prodotti di Monetizzazione e Protezione del Software, non esiste sovrapposizione con prodotti esistenti
di Gemalto.

Il business della Monetizzazione e Protezione del Software sara operato dallo stesso personale SafeNet
operante anche prima dell’acquisizione. Inoltre, non ci saranno a breve termine modifiche o novita sulle
procedure di acquisto e supporto per le soluzioni SafeNet e Gemalto. Futuri cambiamenti saranno
eventualmente volti a migliorare la vostra esperienza con le soluzioni Safenet ed in ogni caso notificati
con dovuto anticipo.

SafeNet, ora Gemalto, apprezza il vostro business ed assicura che I'impegno verso | propri clienti non
cambiera. Il mio team di Sales ed io stesso sono a disposizione per qualsiasi domanda vogliate
rivolgerci.

Cordialmente,

Shlomo Weiss
Senior Vice President, Software Monetization
Gemalto

i

Ansgar Dodt
Vice President, Software Monetization Global Sales
Gemalto
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