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Gemalto adquiere SafeNet

El 7 de enero de 2015, SafeNet fue
adquirida oficialmente por Gemalto.
Con esta adquisicion, Gemalto se
convierte en el lider del mercado de
monetizacion de software y continuara
ofreciendo soluciones de proteccion de
software, de licenciamiento y de
administracion de derechos, a través
de la linea de productos Sentinel. Para
ver més informacion acerca de la

fusion, ver el anuncio oficial enviado a

De cliente a asesor

Adrian Pearce se ha unido
recientemente a Gemalto (antes
SafeNet) como asesor de servicios
profesionales, tras afios como cliente
de SafeNet. Lea la entrevista con
Adrian, para enterarse de sus consejos
sobre la implementacion de una

estrategia de monetizacion lograda.

Actualizaciones de Sentinel

La version mas reciente de Sentinel

LDK, 7.3, se entrega con

caracteristicas completamente nuevas,
como por ejemplo, la compatibilidad de
Sentinel HL y SL con Android. Las
mejoras prosiguen, con el lanzamiento
de Sentinel RMS 8.6, que incluye
Administradores de Licencias Aislados
especificos para cada proveedor y un
Dispositivo de Persistencia
Personalizado (CPD).
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Monetizacion de software en 2015

En un articulo en TMCnet, el vicepresidente ejecutivo de monetizacion de software de Gemalto, Shlomo
Weiss, reflexiona sobre cémo 2014 ha sido un afio de transformacion para la monetizacién de software
y como 2015 promete ser ain mas impulsado por software. Explica como los proveedores de software
independientes son cada vez més conscientes del cambio inevitable del licenciamiento centrado en
hardware al licenciamiento centrado en el usuario, asi como de la necesidad de una mayor visibilidad
en las actividades frente al cliente y en el sistema de gestion administrativa (back office). Weiss
presenta sus cinco areas de interés en 2015, entre otras: dindmica de mercado y modelos comerciales,
experiencia del cliente (mejoras para proveedores de software independientes y sus clientes),

ecosistemas, prepararse para las repercusiones del Internet de las cosas (I0T) y la importancia de la

seguridad. Predice que, dada la aceleracion de las oportunidades de monetizacion, ni los proveedores
de software independientes ni las empresas podran darse el lujo de tratar las soluciones de
licenciamiento de software y de concesion de derechos como algo adicional.
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Webcast en vivo — ¢ De qué manera puede su organizacion
beneficiarse de la administracién de concesion de derechos?

En el caso de proveedores de software, la posibilidad de gestionar todas las actividades de
licenciamiento y de concesion de derechos mediante una herramienta centralizada es una gran
ventaja. Un sistema de administracion de concesion de derechos, si se utiliza correctamente, puede

automatizar diversas operaciones comerciales y proporcionar informacion valiosa del negocio.

En este seminario virtual aprendera a sacar el maximo provecho de su sistema de administracion de

concesion de derechos, a simplificar procesos, a reducir gastos y a mejorar la experiencia del usuario.
Descubra:

° Qué informes son Utiles
° Qué puede automatizar con el sistema de concesion de derechos
. Cémo obtener mas visibilidad de su EMS

Unase al seminario virtual:

Abril 1. 2015 - 11:00 AM (CEST - Espafia)
Abril 7. 2015 - 10:00 AM (CDT - México)

iEsperamos verlo en linea!

“Consulte a los expertos” es una serie de webcasts trimestrales que presentan nuevas tendencias en el

area de licenciamiento, concesion de derechos y proteccion.

Para obtener acceso a la sesion anterior de «Cuél es el mejor modelo de licenciamiento para su
negocio?» haga clic aqui.
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El software de proteccion, licenciamiento y administracion de
o derechos listo para usar de Sentinel, ya esta disponible para
Android en Sentinel LDK 7.3

Sentinel LDK suministra a editores de software una solucién de monetizacion de software completa y
lista para usar, que les permitira proteger su software y simplificar procesos operativos a la vez que
mejora la experiencia del usuario final.

Sentinel LDK 7.3 presenta las siguientes funciones:

° Compatibilidad de Sentinel HL y SL con Android — Sentinel LDK puede proteger ahora sus

aplicaciones instaladas en la plataforma Android. La aplicacion protegida es compatible con
Sentinel HL y con Sentinel SL como llaves de licencia.

° Licenciamiento en la red para todos los tipos de llave (excepto Basic/Net) — las cuatro claves
Sentinel HL en configuracion sin controladores, excepto las claves Basic y Net, son compatibles
ahora con el licenciamiento en la red, mientras que antes solo lo eran con nuestras claves
Sentinel HL Net. Esta nueva funcion se entrega mediante un pago adicional.

° Migracion en vivo de maguinas virtuales — esta funcion le permite a una aplicacion protegida e
instalada en una maquina virtual huésped, migrar libremente entre diversos anfitriones fisicos y,
al mismo tiempo, ofrecer proteccion contra duplicaciones de licencia no autorizadas. Esta
funcién se ha introducido en Sentinel LDK 7.2 y es ahora totalmente compatible con Sentinel
EMS en esta version 7.3.

. Reloj virtual (V-Clock) — Esta funcién permite el licenciamiento basado en tiempo, de todos los
modelos de Sentinel HL (excepto Basic). De esta manera, el usuario puede escoger una
licencia que caduque en una fecha y hora especifica, calculada incluso en segundos. Esta
funcién se ha introducido en Sentinel LDK 7.2 y es ahora totalmente compatible con Sentinel
EMS en esta version 7.3.

Haga clic aqui para obtener mas informacion acerca de Sentinel LDK, o descargue ya la versién mas
reciente.

Funciones nuevas y mejoradas en la version 8.6, la mas reciente
de la solucién de administracion de licencias Sentinel RMS

Sentinel RMS es una potente solucién de aplicacion y habilitacion de licencias, con la que los
proveedores de software y tecnologia pueden controlar y ver la instalacion y el uso de sus
aplicaciones. La solucion Sentinel RMS, enfocada en una administracion de licencias ampliable y
flexible, es ideal para aplicaciones instaladas en entornos empresariales de mediana a gran escala.

Sentinel RMS 8.6 presenta las siguientes nuevas funciones:

° Administradores de licencias aisladas especificos del proveedor — los administradores de

licencias aisladas especificos del proveedor simplifican las instalaciones del usuario de clientes
finales, al posibilitar el funcionamiento en un solo entorno de varias instancias del administrador
de licencias, sin dejar de mantener la configuracion de cada instancia aislada de las demas.

. Dispositivo de persistencia personalizado (CPD) — la caracteristica de dispositivo de persistencia
personalizado (CPD) aumenta la flexibilidad y la escalabilidad de la instalacién, al posibilitar el
almacenamiento y la gestion de informacion de persistencia de RMS en cualquier lugar.

Haga clic aqui para obtener mas informacion acerca de Sentinel RMS, o descargue ya la versién mas
reciente.
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De cliente a asesor

¢ Planea instalar su sistema de licenciamiento pero no sabe por dénde empezar? Nuestro residente
experto, Adrian Pearce, comparte su singular perspectiva sobre la creacion de una estrategia de
licenciamiento exitosa. Adrian, un antiguo gerente de productos en una empresa de software de
analisis del Reino Unido, ha estado involucrado en cada fase del proceso de licenciamiento, desde el
desarrollo, la instalaciéon y el mantenimiento de mecanismos de autorizacion de licencias, hasta el
proceso comercial integral y la integracion en el sistema. En 2014 hizo la transicion de cliente a asesor
principal del equipo de servicios profesionales de Gemalto Sentinel (antes SafeNet), donde ayuda a
clientes potenciales y existentes a implementar la estructura de licenciamiento y de concesion de

derechos mas apropiada para su empresa.

No importa cémo una organizacion desea vender su software, en algin momento debe hacer frente a
los retos de la aplicacion de licencias y de la administracion de concesion de derechos. Segin Adrian,
esto tiene que darse lo mas pronto posible para evitar complicaciones innecesarias mas adelante. «En
mis afios de experiencia ciertamente ya he visto eso, de que la aplicacién de licencias y la concesion
de derechos de licencia es una especie de adicion de ultimo momento a un producto de software, en
lugar de disefiarlo desde el principio». Tener la precaucién de incluir estos componentes en su
estrategia es solo la mitad de la batalla. Adrian recomienda a los clientes ver el licenciamiento de
software no sélo desde una perspectiva de desarrollo, sino también desde el nivel empresarial hacia
abajo. Desde su punto de vista como gerente de productos, pudo llegar a ver como se desarrollaban la
tecnologia y los productos y hacia dénde apuntaba la direccién comercial de su organizacion.

«Realmente se trata de aportar estas dos disciplinas en conjunto para crear una solucion».

Durante nueve afios, Adrian administré los aspectos de licenciamiento del portafolio de la compafiia
enfocéndose en llaves de hardware y en licencias basadas en software, asi como en algunos
elementos desarrollados internamente. Uno de sus principales proyectos consistié en reemplazar todas
las encarnaciones anteriores de su administracion de licenciamiento y de derechos de software por un
mecanismo de licenciamiento basado en software. La decision de integrar el RMS de SafeNet en su
solucioén de licenciamiento report6 beneficios, ya que funcion6 a la perfeccion junto con las demas
implementaciones y demostrd ser lo suficientemente flexible para poder integrarlo en su sistema de
gestion administrativa. «La experiencia no solo me llevé a cumplir esta funcion», reflexiona, «sino que

también me permite empatizar con los desafios del cliente y entenderlos».

¢Considera que la transicién de licencias de hardware a licencias de software es un paso en la
direccion correcta? «Creo que es inevitable que, a medida que empezamos a observar los mercados
emergentes a los que el licenciamiento debe servir, se hace mas importante que las licencias sigan al
usuario en una organizacion o en torno a los diversos dispositivos que utiliza. Uno de los elementos
clave que deseabamos lograr como parte de nuestro proyecto era reemplazar de hecho la mochila

(dongle) como el mecanismo predeterminado de aplicacion de licencias».

¢, Cual es entonces el escenario perfecto desde el punto de vista del usuario? El licenciamiento basado
en la nube ofrece varias ventajas claras, aunque no se debe pasar por alto los desafios que plantean
las redes desconectadas. Adrian explica que hay varias maneras de implementar la solucion Sentinel
Cloud para hacer frente a los retos de la implementacion en entornos de red aislados o desconectados.
«Como cliente, solia recordarle a SafeNet que hay mercados que jamas se van a conectar. La nube es
algo excelente, pero no olviden a sus organizaciones de software mas tradicionales, que podrian
necesitar asistencia local». Aunque Adrian trabajo en el pasado mayormente con modelos perpetuos y
de suscripcion, sefiala que de haber poseido un modelo basado en el uso, la empresa podria haber
examinado distintos modelos de precios para su software. Quiza hayan avanzado desde entonces,
pero Adrian se alegra de que Sentinel Cloud ofrece ahora esta capacidad. «Para mi, puede que sea la
parte més fascinante del producto y es una prueba de la capacidad de respuesta a los clientes de
Gemalto (antes SafeNet)». Para ello, a empresas que procuran nuevas maneras de vender su software
les aconseja tener en cuenta modelos de licenciamiento en la nube incluso si actualmente no ofrecen
versiones en la nube especializadas de software como servicio (SaaS) de su software. «Creo que el
paquete de productos que Gemalto (antes SafeNet) posee ahora —si me pongo por un momento en el
lugar de mi cliente— le brinda de hecho las opciones para explorar la mayoria, si no todos los modelos
comerciales existentes».

Si hay un consejo que Adrian desea que los lectores recuerden de este articulo, es: «Demuestre ser
flexible para poder ofrecer distintos modelos de licencias a sus clientes y trate de alejarse de la opcion
de crear usted mismo una solucién. Creamos dentro de nuestra organizacion varias soluciones
propias, extrafias y maravillosas. No solo que cargamos con el costo inicial de su desarrollo, sino que
evaluar y planificar el costo de mantenimiento result6 ser dificil. Crear su propia solucién es algo en lo
que una empresa no debe invertir, ya que resta tiempo y recursos de su actividad principal». Las
soluciones de licenciamiento y de administracion de concesién de derechos de SafeNet le permiten
concentrarse en sus competencias basicas, con la certeza de que su propiedad intelectual esta
protegida y que sus ingresos aumentan.
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Gemalto adquiere SafeNet

Enero de 2015

Estimado Cliente,

En Agosto 8 de 2014, SafeNet anunci6 su intencion de ser adquirida por Gemalto, el lider mundial en
seguridad digital (puede leer agui el comunicado de prensa). Hoy estoy muy emocionado de informarle
gue todas las aprobaciones legales fueron cumplidas y que la transaccion fue cerrada oficialmente el 7
de Enero de 2015, pasando SafeNet a ser parte oficial de Gemalto. Juntas, SafeNet y Gemalto
brindaran una de las ofertas de seguridad mas completas del mundo, la cual permitird a sus clientes
disfrutar de proteccion de vanguardia de entidades digitales, transacciones, datos, y aplicaciones de
software — desde el borde hasta el nucleo.

Ambas compafiias han sido lideres en innovacion en el ambito de la seguridad de la informacion por
méas de tres décadas — Gemalto el proveedor lider de objetos personales seguros y de los servicios
para administrar estos objetos, y SafeNet el proveedor lider de cifrado de datos, autenticacion
empresarial, y soluciones de monetizacion de software. Esta poderosa combinacion de tecnologias
complementarias y talento de punta, expandira nuestras soluciones y acelerara la innovacion para
todos nuestros clientes y socios.

Con esta adquisicién, Gemalto se convierte en el lider global en el mercado de monetizacién de
software, y continuara ofreciendo proteccion de software y soluciones administrativas para la gestion
de licenciamiento a través de la linea de productos Sentinel. Gemalto esta comprometida a expandir su
liderazgo y seguir evolucionando la linea de productos Sentinel en un esfuerzo de maximizar el valor
para ustedes, nuestros clientes. Es importante sefialar que todos los productos de SafeNet y Gemalto
continuaran siendo respaldados tras la union entre las compafiias. Ya que Gemalto no ofrecia
Monetizacién de Software previamente a la adquisicion de SafeNet, no hay productos que se
sobreponen a la linea de productos Sentinel de SafeNet.

El negocio de monetizacién de software operara con el mismo personal y funciones previas a la
adquisicion. Adicionalmente, no habra cambios a corto plazo en la manera en la que usted compra
productos o solicita ayuda para sus soluciones de SafeNet y Gemalto. Cualquier cambio buscara una

mejora en su experiencia general y sera implementado con suficiente notificacion.

SafeNet, ahora Gemalto, agradece enormemente hacer negocios con usted y le aseguramos que
nuestro compromiso no cambiara. Mi equipo de ventas globales y yo estamos disponibles si tiene
cualquier pregunta o duda.

Sinceramente,

Shlomo Weiss
Vicepresidente Senior, Monetizacion de Software
Gemalto

W

Ansgar Dodt
Vicepresidente, Ventas Globales, Monetizacion de Software
Gemalto
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